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CE 1. “En el mercado español prestamos infraestructura tecnológica a más de 500 empresas”

2. El 94,8% de los clientes de ebroker están satisfechos
3. ebroker en el Top 10 Insurtech & eHalth Spain
4. ebroker junto con las principales tecnológicas del sector se asocian creando AETMA
5. ebroker aporta solución blockchain para el cumplimiento de RGPD
6. ebroker y Grupo Euskaltel desarrolla proyecto Big Data para corredores
7. AXA y E2K renuevan su proyecto de big data analytics
8. ebroker se incorpora a la Asociación Nacional Big Data y Analytics
9. E2K y ebroker crean con la UniOvi el título de Especialista en Analítica de Datos para el sector asegurador
10. ebroker colabora con CECAS en el desarrollo del Plan Estratégico de la Mediación de Seguros
11. “Conecta2”, foro de diálogo InsurTech para los corredores de seguros
12. El Colegio de Mediadores de Castellón promueve ebroker
13. ebroker y el Consejo Andaluz de Colegios de Mediadores amplían acuerdo de colaboración con Merlín
14. ebroker habla del futuro de la mediación en la Cámara de Comercio de Cáceres
15. ebroker se integra a FECOR como partner tecnológico
16. ebroker y Lleida.net afianzan su cooperación
17. Acens expone ebroker como caso de éxito en el Cloud Computing
18. La compañía dispone de un software ebroker enfocado a la integración automatizada con entidades 

aseguradoras
19. Nuevos cuadros de mando en ebroker
20. Presentamos nuestra APP Mi Corredor
21. ebroker se integra con Microsoft Office 365
22. ebroker permite recabar de forma electrónica el consentimiento del uso de datos personales
23. Automatización de tareas y procesos: Webinar con casi 800 asistentes
24. EIAC en el nuevo proceso SIAPOL de ebroker
25. ebroker implementa el proceso de recibos de EIAC para todas las compañías
26. La mediación por la plataforma CIMA
27. Tirea selecciona a ebroker como proveedor para el desarrollo del sistema MEDAS
28. ebroker garantiza una oferta plural en el mercado de los multitarificadores
29. Presentamos nuestro nuevo multitarificador: Merlín
30. Más conectividad con AXA Seguros
31. ebroker y Liberty Seguros amplían su acuerdo de colaboración tecnológica
32. Reale Seguros y ebroker impulsan su cooperación tecnológica
33. ebroker integra a Telefónica Seguros en su Marketplace
34. TotalEnergies entra en el Marketplace de ebroker para comercializar energía
35. ebroker y Mapfre celebran un encuentro virtual para impulsar su cooperación tecnológica
36. Higinio Iglesias, CEO de ebroker y Josep Piqué hablan sobre diversificación 
37. Euroins apuesta por ebroker para su implantación en España
38. ebroker y Sanitas impulsan su cooperación tecnológica
39. El bróker norteamericano Lockton elige ebroker para sus operaciones en Perú
40. La correduría de seguros Barymont y ebroker unidos en un gran proyecto
41. Grupo Pitma nos elige para su proyecto empresarial de mediación de seguros, BIBE
42. Grupo Blendio selecciona ebroker como plataforma tecnológica para su correduría de seguros
43. Bango emite el 75% de su nueva producción a través de ebroker
44. ebroker pone en valor el esfuerzo, la superación y el trabajo en equipo
45. ebroker pone en valor el talento multidisciplinar en la Universidad de Oviedo
46. Incorporamos la figura del CTO a nuestra estructura organizativa
47. ebroker da voz al papel de la Mujer en la Empresa
48. Kick off al Plan estratégico 2023-2025
49. ebroker inaugura aula tecnológica para la comunidad educativa
50. ebroker informa sobre el Kit Digital en un webinar ante más de 200 corredores
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n Mercedes Cobo

— ¿Cómo surgió E2K  y cuál es su
visión, y líneas estratégicas?
— La empresa surge como tal en
2001, formada por un pequeño gru-
po de corredores de seguros que
veníamos compartiendo una expe-
riencia de grupo desde 1993. Ese
año, constituimos una cooperativa
de corredores de seguros en Sala-
manca, el objetivo de la sociedad en
esos momentos era invertir capital
para  tener un marco de gestión de
los negocios del seguro, para poder
generar servicios desde un entorno
empresarial único para los corredo-
res de seguros que les diera una
mayor capacidad en el ámbito de su
actividad profesional y empresarial,
y por otra parte invertir en tecnolo-
gía. Empezamos a desarrollar un sis-
tema de software que atendiera de
una forma específica las necesida-
des de los corredores de seguros.
En 2001 comenzamos con un pro-
yecto, ebroker en Asturias, para el
desarrollo tecnológico. Dentro de la
actividad de la distribución de segu-
ros, hemos creado una red de corre-
dores  de seguros que es referente
en el mercado asegurador español
en cuanto a su capacidad de distri-
bución de seguros y de su comer-
cialización que se llama E2KBRO-
KERNET, que agrupa a unos 140 pro-
fesionales,  y hay que  destacar que
somos los propios corredores los que
invertimos el capital para generar esta
empresa de servicios. 

Empezamos desarrollando tecno-
logía para la actividad aseguradora
porque la necesitábamos y porque
pensábamos que iba a ser una pie-
za estratégica en el desarrollo de la
profesión, pero nos dimos cuenta
que podíamos hacer llegar esos
logros en tecnología más allá de
nuestros propios inversores y comen-
zamos a comercializar un producto
especifico para la distribución ase-
guradora,  y ese proyecto de 2001
se ha convertido en 2016 en la prin-
cipal plataforma de distribución ase-
guradora que hay en España. En este
momento, prestamos infraestructu-
ra de tecnología  a más de 500
empresas de corretaje de seguros en
España y hemos empezado a ope-
rar en Latinoamérica. En 2015 hemos
comenzado a operar en Perú, en una
correduría  que es la número dos del
mercado y pertenece al grupo inglés
JLT (Jardine Lloyd Thompson Group),
y esto nos supone un reto muy impor-
tante en el ámbito de la internacio-
nalización. Hemos intentado dar una
cara práctica a la tecnología para que
tenga una representación en las
empresas y en sus cuentas de resul-
tados. En estos 15 años de sociedad
hemos aportado al sector asegura-
dor buenas iniciativas de impulso
para modernizar la distribución ase-
guradora, una actividad que en Espa-
ña es muy importante, prácticamen-
te de los 55.000 millones de euros
que mueve el sector,  un 24% en no

vida, estaba el año pasado en manos
de corredores. 

— ¿Qué factores les diferencian de
otras compañías?
— Nuestra competencia son el resto
de los corredores, si nuestro produc-
to es el servicio, nuestra competen-
cia es quien compite por ofrecer lo
mismo que nosotros. El sector de los
corredores en España está muy bien
identificado porque su actividad está
sujeta a control administrativo. Des-
de que empezamos en 1993, se ha
desarrollado en el sector un fenóme-

no de asociacionismo, los corredo-
res antes de fusionarse y crear empre-
sas pasan por un proceso de coope-
ración, y esos procesos siempre han
tenido un marco asociacionista. Nos-
otros nos distinguimos porque siem-
pre nos hemos movido dentro del
ámbito mercantilista, por eso somos
una sociedad de servicios, pensamos
que está bien aportar ideas pero si no
se invierte capital, si no se generan
entornos de negocio,  no se pueden
cambiar las cosas,  y la única forma
de generar recursos es a través de
las empresas, por eso aunque en

España en el sector asegurador con-
vivimos distinto tipo de entidades
organizativas nosotros nos diferen-
ciamos principalmente por ese espí-
ritu mercantilista que hemos tenido
desde el principio y que nos ha lle-
vado a una posición de liderazgo en
el sector.

— ¿Qué papel juegan dentro del
sector asegurador español? 
— Somos una de la principales orga-
nizaciones de corredores tanto en
número de individuos como en volu-
men de actividad, en estos años
hemos creado estructuras de servi-
cios y de recursos muy importantes,
para ser una empresa de corredores
de seguros, tenemos un entorno de
activos y de recursos muy importan-
te, actualmente tenemos casi 50
empleados y tenemos unos volúme-
nes de facturación relativamente altos
y eso hace que detrás de las iniciati-
vas que tomamos siempre haya una
parte de implementación efectiva.

— ¿Cómo ha sido 2015 para su
empresa?
— En 2015 hemos tenido el mejor
rendimiento de nuestra sociedad,
como empresa hemos alcanzado
una cifra próxima a los 3 millones de
euros de facturación. En estos

momentos somos unos 140 corre-
dores en la red de distribución mer-
cantil, y en el ámbito de usuarios de
la plataforma de tecnología somos
más de 500, con unos beneficios
antes de impuestos que rondan los
350.000 euros. 2015 ha sido un buen
año y viene a consolidar una tenden-
cia creciente en la actividad de la
empresa. Durante estos años nos
hemos ganado el reconocimiento del
sector asegurador, somos un refe-
rente por nuestra relación con las
grandes compañías del mercado
español y por nuestra relación con
los corredores. El año pasado tam-
bién ha sido muy relevante en el pro-
ceso de internacionalización.

— ¿Qué previsiones tienen para
2016?
— Para 2016 esperamos continuar
con un crecimiento del número de
corredores que formen parte de la
potencialidad de nuestra red de dis-
tribución, queremos crecer un 20%
más desde el ámbito del negocio ase-
gurador, y desde el ámbito del des-
arrollo de nuestros productos de tec-
nología las expectativas son inmejo-
rables porque en este proceso de
internacionalización que hemos

comenzado en Perú de la mano del
grupo JLT contamos también con el
ofrecimiento de ser su proveedor para
todas las ciudades latinoamericanas.

— ¿Qué ha supuesto para ustedes
el acuerdo con JLT?
— Este acuerdo nos abre unas posi-
bilidades de negocio increíbles por-
que JLT como gran grupo asegura-
dor tiene presencia en los principa-
les países latinoamericanos. Poder
acceder a estos mercados implica
para nosotros una oportunidad de
internacionalizar la actividad en todos
esos países, respecto a lo cual debe-
mos ser tremendamente prudentes
porque es un reto muy importante.
Vamos a comenzar por el mercado
peruano que tiene unas característi-
cas importantes como son la estabi-
lidad, la seguridad jurídica, desarro-
llo de la economía, y en función de
como avancen las cosas en Perú, ire-
mos pensando cómo podemos
acompañar a nuestro cliente JLT en
otros países para ir desarrollando nue-
vas oportunidades de negocio. En
2016 esperamos responder a las
expectativas tan importantes que se
han depositado en nosotros. 

— ¿Cuál es la situación actual del
sector?
— En 2015 el sector asegurador en
España va a pasar de los 55.000 millo-
nes de primas, con un crecimiento
que no va a llegar al 1% pero si seña-
la un cambio de tendencia sobre todo
porque hay dos tipos de negocio en
seguros, el de vida y el de no vida, en
este último los crecimientos son más
atractivos, se están dando crecimien-
tos del 2%, pero el comportamiento
del ramo de vida, sobre todo en la
parte que va a productos de inver-
sión está retrayendo el crecimiento
debido a un escenario de tipos de
interés bajos, hay poca capacidad,
por esos tipos de interés, de diseñar
productos atractivos para los consu-
midores. La coyuntura económica
está retrayendo el crecimiento en el
ramo de vida y eso tira del sector ya
que supone casi la mitad del volumen
de negocio que el sector maneja, pero
se espera una recuperación y las
expectativas para 2016 son buenas.
La crisis se va quedando atrás y todos
esperamos que no haya nuevas cir-
cunstancias que vayan a comprome-
ter estos escenarios de crecimiento,
cuestión que está por ver, estamos
en unos días difíciles para hacer gran-
des planes de negocio.

— ¿Cuáles son sus planes de futu-
ro?
— En el ámbito de la tecnología,
seguir creciendo sosteniblemente en
el mercado español, estar absoluta-
mente comprometidos con los clien-
tes, y en la medida de la capacidad,
seguir creciendo de una manera sos-
tenible. En el mercado español esta-
mos ocupados en unas 500 empre-
sas y esperamos seguir creciendo ahí
de una manera sostenible dando prio-
ridad al servicio. En el mercado inter-
nacional, aprovechar las oportunida-
des sin desatender el mercado espa-
ñol, generando recursos individuales
para poder atender el mercado inter-
nacional y que realmente lo que con-
sigamos en el mercado internacional
también aporte ventajas al mercado
español, esos son los planes princi-
pales, la internacionalización también
como objetivo, hay un buen nicho de
negocio en el mercado latinoameri-
cano para soluciones de tecnología
y vamos a apostar por, prudentemen-
te y poco a poco, ir ocupando posi-
ciones en ese mercado. Desde el pun-
to de vista de los actividad asegura-
dor y los servicios a corredores, seguir
incrementándolos, seguir creciendo
en corredores bajo nuestra propia
marca e intentar crecer en torno a un
20% en el número de corredores, y
ser capaces de seguir diseñando bue-
nos productos y servicios para que
estos corredores cada vez tengan una
mayor capacidad como empresarios
y como profesionales.

40 14 al 20 de marzo de 2016

AL GRANO

“Comenzamos a comercializar un producto específico para
la distribución aseguradora en 2001 y ese proyecto se ha
convertido  en la principal plataforma de distribución de
España”, señala Higinio Iglesias, y añade que para 2016
esperan crecer en torno a un 20% en el número de corre-

dores y continuar con el proceso de internacionalización
que han comenzado en Perú de la mano de JLT Group.
“Hay un buen nicho de negocio en el mercado latinoame-
ricano para soluciones de tecnología y vamos a apostar
por ir ocupando posiciones en ese mercado”, apunta.

Higinio Iglesias, director general de E2K

“En el mercado español prestamos
infraestructura tecnológica a más

de 500 empresas”

“En 2015 hemos tenido el
mejor rendimiento de la
empresa”

“Vamos a aprovechar las
oportunidades del
mercado internacional sin
desatender el nacional”

Asturiano de Pravia,
Higinio Iglesias es
CEO de E2K desde
2001. Graduado
Social, corredor de
seguros y experto en
peritación, lleva
vinculado al sector
asegurador desde
1986. En 1991 creó el
sistema ERP GAR-

Broker y en 1993
cofundó E2000
Cooperativa de
Corredores de
Seguros. Casado y
con una hija le gusta
pasar su tiempo libre
con la familia, leer, la
música y el cine.
Práctica deporte
siempre que puede y

es forofo del Real
Oviedo. Presidente de
Asecospa (Asociación
de Corredores y
Corredurías del
Principado de
Asturias), en 2006
recibió el Premio
Gema al Desarrollo
Tecnológico y en 2013
a la Innovación.

AL TIMÓN

ALEX PUYOL

Fuente:
  Semanal El Nuevo Lunes / 14 al 20 de marzo de 2016
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Mercado septiembre 201514 / COMPUTERWORLD

Fernando Muñoz
(Pravia, Asturias).-

¿Hay hueco en el merca-
do asegurador para hacer 
algo distinto? Tras el ini-
cio de la crisis, las em-
presas necesitan trans-
formarse, ya que el 
control de costes y la 
búsqueda de eficiencia 
empresarial ya no son su-
ficientes para destacar en 
el mercado. Ahora la es-
trategia pasa por el reno-
varse o morir. Esta frase, 
aunque manida, es muy 
aplicable a todos los sec-
tores, incluido el de los 
seguros. Bajo esta premi-
sa, un grupo de corredo-
res de seguros decide en 
el año 2001 crear en Pra-
via (Asturias) una em-
presa, E2000 Financial 
Investments, con el obje-
tivo de “ser una fábrica 
de servicios de valor para 
corredores de seguros”, 
explica Higinio Iglesias, 
CEO de la compañía. En 
la actualidad, E2000 da 
servicio a más de 600 co-
rredores de seguros que 
representan cerca del 
15% del mercado.

Multicanalidad y 
digitalización
Actualmente los corredo-
res de seguros se encuen-
tran una fase de encaje en 
este nuevo orden de multi-
canalidad y de digitaliza-
ción, adaptando sus proce-
sos operativos a mejoras en 
la eficiencia, productivi-

dad, capacidad de servicios 
y otros factores, como ex-
pertos en el asesoramiento, 
contratación y gestión de 
seguros. “Siempre hemos 
considerado el desarrollo 
tecnológico como la piedra 
angular en el futuro de los 
corredores de seguros, y 
por ello desarrollamos el 
software ebroker en nues-
tro laboratorio tecnológico 
de Pravia como elemento 
determinante en el necesa-
rio proceso de transforma-
ción de la correduría de 
seguros como empresa, y 
del corredor de seguros 
como profesional”, afirma 
el CEO. Ahora bien, aña-
de que “en ningún caso la 
tecnología reemplazará ni 
alejará al corredor de la ca-
dena de aportación de va-
lor al consumidor. Y aun-
que resulte paradójico, 
cuanto mayor sea el uso, 
por nosotros mismos o por 
nuestros clientes de la tec-
nología, tanto más valiosa 
será la presencia de un co-
rredor que dé sentido y va-
lor humano a las operacio-
nes comerciales”.

Para Higinio Iglesias, 
ebroker ha evolucionado 
en estos últimos años des-
de la concepción de un 
simple software para corre-
dores de seguros y su ges-
tión, hasta la percepción 
real de una herramienta 
global de atención a las ne-
cesidades organizativas y 
de conectividad sectorial. 
“Empresas de mediación, 
aseguradoras, proveedores 

de servicios y clientes ocu-
pan un espacio común de 
relación definido por las 
nuevas tecnologías y la era 
Internet, que está supo-
niendo un importante 
cambio en la forma de en-
tender los negocios, de de-
sarrollarlos, de establecer 
relaciones con un cliente 
que ha cambiado y que 
cada vez está más informa-
do y es más exigente”.

En la actualidad, ebroker 
está implantada en más de 
500 corredurías y “no sólo 
ha ayudado a que el me-

diador pueda desenvolver-
se en este ambiente de for-
ma competitiva y eficiente, 
sino que ha contribuido a 
modernizar la distribución 
de seguros en nuestro 
país”, destaca Iglesias.

Internacionalización
La multinacional británi-
ca, líder en el mundo de 
los proveedores de seguros, 
JLT (Jardine Lloyd 
Thompson Group) sondeó 
el mercado para dar el sal-
to a Latinoamérica y eligió 
a E2000 Financial Inves-
tments como su proveedor 
tecnológico. El acuerdo es 
genérico pero se centrará 
en la comercialización de 
la Plataforma ebroker. Se-
gún explica Higinio Igle-
sias, el primer contacto 
para la implementación de 
ebroker es en Mariatégui 
JLT, segundo broker más 
importante del mercado 
en Perú. El acuerdo, en 
principio, se está desarro-

llando en Perú como pro-
yecto piloto y después se 
quiere traspasar a Colom-
bia, donde ya se está traba-
jando, y al resto de Latino-
américa. “Es lógico que 
nos testeen y nosotros 
aceptamos el reto”, señala. 
Las operaciones se gestio-
narán desde el equipo que 
JLT tiene en Londres. Para 
Higinio Iglesias esta opera-
ción es “una dimensión 
nueva del producto y un 
hito importante e inédito 
en nuestro sector en Espa-
ña”. No obstante, el direc-
tivo señala que “el objetivo 
es continuar con nuestro 
compromiso en el desarro-
llo e innovación de pro-
ductos, así como en el cre-
cimiento sostenible en el 
mercado español”.

E2000 tiene una planti-
lla de 40 personas y facturó 
el pasado ejercicio 2 millo-
nes de euros, “cifra que su-
peraremos este 2015”, des-
taca Iglesias. CW

La compañía dispone de un software ebroker  
enfocado a la integración automatizada  
con entidades aseguradoras

E2000 democratiza el acceso de la tecnología al sector asegurador

“El software ebroker 

está implantado en más 

de 500 corredurías  

en nuestro país”

Fuente
  Revista Computerworld / Septiembre 2015
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/presentamos-nuestra-app-mi-corredor/



Dossier de prensa ebroker

21

Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/ebroker-se-integra-con-microsoft-office-365/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/ebroker-permite-recabar-de-forma-electronica-el-consentimiento-del-uso-de-datos-personales/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/automatizacion-de-tareas-y-procesos-webinar-con-casi-800-asistentes/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/eiac-en-el-nuevo-proceso-siapol-de-ebroker/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/eiac-proceso-recibos-ebroker-2/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/la-mediacion-por-la-plataforma-cima/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/tirea-selecciona-a-ebroker-como-proveedor-para-desarrollar-medas/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/oferta-plurarl-mercado-multitarificadores/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/presentamos-nuestro-nuevo-multitarificador-merlin/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/mas-conectividad-con-axa-seguros/



Dossier de prensa ebroker

31

Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/ebroker-y-liberty-amplian-acuerdo-tecnologico/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/reale-seguros-y-ebroker-impulsan-su-cooperacion-tecnologica/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/ebroker-integra-a-telefonica-seguros-en-su-marketplace/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/total-energies-entra-en-el-marketplace-merlin-de-ebroker/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/ebroker-y-mapfre-celebran-un-encuentro-virtual-para-impulsar-su-cooperacion-tecnologica/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/higinio-iglesias-ceo-de-ebroker-y-josep-pique-hablan-sobre-diversificacion/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/euroins-apuesta-ebroker-software-de-seguros-para-implantacion-espana/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/ebroker-programa-seguros-y-sanitas-impulsan-cooperacion-tecnologica/  
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/el-broker-norteamericano-lockton-elige-ebroker-para-sus-operaciones-en-peru/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/la-correduria-de-seguros-barymont-y-ebroker-unidos-en-un-gran-proyecto/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/grupo-pitma-elige-ebroker-proyecto-empresarial-mediacion-seguros/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/grupo-blendio-selecciona-ebroker-como-plataforma-tecnologica-para-su-correduria-de-seguros/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
   https://www.ebroker.es/bango-emite-el-75-de-su-nueva-produccion-a-traves-de-ebroker/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/ebroker-esfuerzo-superacion-y-trabajo-en-equipo/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
  https://www.ebroker.es/ebroker-pone-en-valor-el-talento-multidisciplinar-en-la-universidad-de-oviedo/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
   https://www.ebroker.es/incorporamos-la-figura-del-cto-a-nuestra-estructura-organizativa/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
   https://www.ebroker.es/ebroker-da-voz-al-papel-de-la-mujer-en-la-empresa/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
   https://www.ebroker.es/kick-off-al-plan-estrategico-2023-2025/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
   https://www.ebroker.es/ebroker-inaugura-aula-tecnologica-para-la-comunidad-educativa/
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Volver al índice

Ver noticia completa:
 https://www.ebroker.es/ebroker-informa-sobre-el-kit-digital-en-un-webinar-ante-mas-de-200-corredores/  
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